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中国平安 2008年中期业绩 

逆势中保持稳健业务增长


财务摘要（截至2008年6月30日止的六个月期间、按国际财务报告准则）：
· 毛承保保费、保单费收入及保费存款增长28.5%至人民币692.28亿元（2007年同期：人民币538.85亿元）
· 由于投资回报的下降，总收入减少8.9%至人民币636.33亿元（2007年同期：人民币698.19亿元），净利润下降2.5%至人民币97.19亿元（2007年同期：人民币99.69亿元）

· 总投资收益率为3.6% （2007年同期：8.5%）

· 截至2008年6月30日的总资产较2007年12月31日下降0.5%至人民币6,887.73亿元（2007年12月31日：人民币6,922.22亿元）
· 每股盈利为人民币1.29元（2007年同期：人民币1.39元）
· 批准派发每股人民币0.20元的中期股息（2007年同期：人民币0.20元）
经营数据摘要：（截至2008年6月30日止的六个月期间）
· 寿险代理人队伍保持良好的发展势头，代理人数量已达到31.5万 

· 寿险市场份额由去年年底的16.0%降至12.8%，产险保费快速增长，市场份额达到10.7%，较去年年底上升0.4个百分点 

· 年金业务的企业年金缴费、受托管理资产、投资管理资产三项指标均位居业内第一位

· 深圳平安银行不良贷款率控制在0.5%，处于行业领先水平；沪、深两地信用卡累计流通卡量超过70万张；深圳平安银行泉州分行正式获批，全国布局稳步推进
· 投资渠道进一步拓宽，资产配置进一步优化
· 交叉销售成果显著， 渠道贡献日益加强，综合金融协同效应日益显现
香港，上海，2008年8月15日 – 中国平安保险（集团）股份有限公司（以下简称「平安」或「集团」，股票代码：HKEx 2318；SSE 601318）今天宣布其2008年中期业绩。
面对2008年上半年复杂的经营环境，平安积极应对各种挑战，凭借综合金融的优势和不断增强的竞争力，各项业务继续保持有效益的稳健增长，三大业务支柱体系进一步巩固。
按国际财务报告准则，集团实现毛承保保费、保单费收入及保费存款人民币692.28亿元，较2007年中期的人民币538.85亿元增长28.5%。总投资收益由2007年上半年的人民币257.37亿元减少至人民币92.75亿元，总投资收益率由8.5%下降至3.6%。净利润为人民币97.19亿元，减少2.5%（2007年同期：人民币99.69亿元）。
面对国内外资本市场的波动，集团积极主动地调整资产配置，加大对固定收益资产的投资，集团净投资收益实现了3.7%的增长。净投资收益的增长也在一定程度上减少了净已实现及未实现投资收益的下降及减值损失。但是总投资收益的大幅下降，对集团净利润产生较大的负面影响。
截至2008年6月30日，集团的总资产达到人民币6,887.73亿元（2007年12月31日：人民币6,922.22亿元）。内含价值为人民币1,299.89亿元（2007年12月31日：人民币1,503.11亿元）。集团董事会批准派发每股人民币0.20元的2008年中期股息。
按中国会计准则，集团实现保费收入人民币692.28亿元，较2007年中期的人民币538.85亿元增长28.5%。总投资收益由2007年上半年的人民币257.37亿元减少至人民币92.75亿元，总投资收益率由8.5%下降至3.6%。净利润为人民币73.10亿元，减少12.2%（2007年同期：人民币83.26亿元）。
对于2008年的中期业绩表现，中国平安董事长兼首席执行官马明哲表示：“面对低迷的资本市场和严峻的经营环境，集团2008年上半年各项主要业务以有效益的增长为主线，继续保持了良好的发展态势。平安综合金融协同效应的优势日益显现 ，交叉销售已经成为集团显著的竞争优势和带动业务健康增长的强劲动力。”
“今年是中国平安成立的二十周年，也是我们首次进入《财富》世界500强，并成为该榜单中国非国有企业第一名，我对此感到十分骄傲。”

“上半年,，国内自然灾难频生，为表达我们对汶川大地震遇难同胞的深切哀掉，集团简化有关二十周年的庆典活动，公司和员工共捐赠人民币7,500万元用于灾区救援和重建。”
展望下半年，集团寿险业务将稳步推进“二元化”市场战略，持续巩固其于中心城市的市场领先地位，同时加紧在中小城市和县域探索新的发展模式。产险业务将继续实施积极的渠道建设策略，有效控制销售成本，实现“健康超越”目标。银行业务将积极搭建各类制度和业务平台，加快深圳平安银行发展成为全国性银行的步伐。投资业务将完善风险管控，大力推进非资本市场投资，寻求稳定和良好的投资回报，积极拓展第三方资产管理业务。同时，继续加大交叉销售的深度和广度，充分发挥协同效应。
马明哲表示：“我们坚信，凭借集团综合金融的优势，审慎的投资与财务政策，庞大的客户基础和集中有效的运作，中国平安可以迎接任何挑战，各项业务保持‘可持续、有价值、超越市场的增长’ 。”
保险业务：保持有效益增长
寿险业务
截至2008年6月30日止6个月，平安寿险业务的毛承保保费、保单费收入及保费存款增长29.1%至人民币545.57亿元（2007年同期：人民币422.48亿元），净利润由去年同期的人民币60.18亿元增长38.3%至2008年上半年的人民币83.25亿元。

盈利能力较高的个人寿险为集团寿险业务的高品质增长提供有力的支持。2008年上半年，个人寿险业务的毛承保保费、保单费收入及保费存款增加23.5%至人民币422.84亿元。凭借31.5万的代理人平台以及产能的持续提升，个人寿险业务首年保费、保单费收入及保费存款继续保持增长，与2007年同期相比上升27.4%至人民币124.33亿元。

2008年上半年银行保险渠道销售增长迅猛，但增长速度尚低于行业水平，导致集团寿险业务市场份额由2007年12月31日的16.0%下降至2008年6月30日的12.8%。
集团亦继续致力于提升客户服务品质，个人寿险13个月及25个月保单持续率分别保持在90%及80%以上，令人满意。此外，寿险业务的后援流程改造进展顺利，也将为业务的快速发展提供有力支持。

产险业务
在竞争激烈的市场环境中，平安产险实施积极的渠道建设策略，强化面向高端客户的直销渠道建设，加强渠道队伍的专业化销售能力；努力推动电话销售、交叉销售等低成本销售渠道的发展，促进低成本渠道业务占比持续提高。2008年上半年，平安产险业务收入实现快速增长，毛承保保费收入增长26.1%至人民币146.71亿元，市场份额由2007年12月31日的10.3%扩大至2008年6月30日的10.7%。

分险种看，产险三个业务系列的销售均稳步增长。由于中国居民对机动车的需求持续增加，2008年上半年机动车辆保险业务毛承保保费收入上升31.1%至人民币102.25亿元。企业财产保险及货运险保费收入的增加带动非机动车辆保险业务的毛承保保费收入上升12.2%至人民币36.50亿元。在公司的持续、重点推广下，意外与健康保险业务毛承保费收入上升36.8%至人民币7.96亿元。

08年上半年，受雪灾、地震、暴雨等自然灾害的发生，以及机动车交通事故责任强制保险费率下调的影响，综合成本率上升至106.1%。如果剔除雪灾、地震及暴雨的净损失，平安产险业务的综合成本率为98.2%。综合成本率上升对平安产险业务的盈利造成压力，产险业务净利润由07年上半年的人民币7.60亿元减少55.4%至2008年同期的人民币3.39亿元。
银行业务：全国布局稳步推进，信用卡流通卡量超过70万张
2008年上半年，深圳平安银行公司业务和零售业务均保持健康稳定发展；信用卡发卡至今，仅在上海和深圳两地，信用卡累计流通卡量已超过70万张；泉州分行获银监会批准，为深圳平安银行开展全国性银行业务迈出重要一步。此外，深圳平安银行亦致力于银行的基础建设，包括IT基础设施投入和人员聘请等，为持续性增长和实现全国性发展铺下坚实基础。
在业务发展的同时，深圳平安银行贷款质量持续优化，不良贷款率仅为0.5%，处于行业领先水平。截至2008年6月30日，深圳平安银行资本充足率和核心资本充足率均高于监管要求，分别达10.1%和10.2%。

上半年由于净利息差的提高，净利息收入由去年同期的人民币14.59亿元增长至人民币19.85亿元。但另一方面积极开拓信用卡业务，加强信息技术平台建设，以及增设分行网点， 使得期内成本收入比率增至42.5%。 
上半年，深圳平安银行净利润由去年同期的人民币10.86亿元减少26.8%至人民币7.95亿元。但是，如剔除打包出售不良资产及拨回诉讼准备金对2007年上半年经营业绩带来的一次性正面影响（共计人民币4.09亿元），2008年上半年深圳平安银行在大量资本性支出及战略投入的情况下，实际上净利润仍实现增长。
投资业务：投资渠道进一步拓宽，资产配置进一步优化
上半年，受市场环境的负面影响，平安在境内及海外投资均面临挑战，资本市场投资收益受到一定冲击。截至2008年6月30日止6个月期间，平安实现总投资收益92.75亿元，总投资收益率3.6%。平安积极应对市场波动，把握有利时机调整资产配置，增大固定收益资产投资，基本完成了阶段性各项投资目标；同时加大了非资本市场投资力度，多个项目在积极运作之中，由平安资产管理公司发起成立的京沪高速铁路股权投资计划已获保监会正式批准。

尽管上半年投资环境不理想，平安信托上半年净利润仍由去年同期的人民币2.75亿元大幅增长至人民币6.39亿元。由于受托管理资产规模较去年同期增长，平安信托上半年的手续费及佣金净收入较去年同期提升97.5%至人民币2.41亿元。
上半年，平安信托紧跟市场需求，调整产品结构，信托业务保持了良好的发展势头，在行业中的影响力不断提升。此外，随着投资团队的不断扩大和投资平台的日趋完善，平安信托非资本市场投资进展良好，各投资项目正在稳步推进之中，未来有望对集团整体利润增长做出积极贡献。
平安证券经纪业务及自营业务受国内股市深度调整和二级市场成交量减少的不利影响，，手续费和佣金净收入及投资收益从2007年上半年人民币9.75亿元和人民币4.91亿元分别下滑至2008年上半年的人民币8.54亿元和人民币1.03亿元。受此影响，2008年上半年证券业务净利润下降40.7%至人民币4.01亿元（2007年同期：人民币6.76亿元）。

但是，平安证券投行业务在中小企业证券承销上依然保持领先地位，并且成功主承销了融资额达人民币115亿元的 “海螺水泥”增发，实现了平安证券在大项目承销上的突破。

综合金融协同效应：交叉销售成果显著，运营平台功能加强
经过几年的培育，集团金融业务交叉销售的深度和广度得到明显加强，成果显著。上半年，产险业务保费收入的14.0％、银行业务新增对公存款的9.1％及新增信用卡的55.8％、年金受托业务新增规模的12.5％及投资管理业务新增规模的12.7％来自交叉销售。
经过两年的集中，集团运营平台在提高服务效率、加强风险管控、降低营运成本方面已逐步显现作用，为综合金融战略顺利实施提供了有力支持，平安资源共享和服务整合的协同性得到发挥。
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